
浙江大学营销管理高级研修班

【课程背景】
2014-2015年，中国的企业家正面临着一个极具挑战的经济时局，然而他们有机会通过撬动海量数据的杠杆来获取巨额收益！2014年是中国的4G元年，面对中国5.91亿的互联网用户、4.64亿移动互联网用户，互联网上1.8 万亿 GB海量数据，并且企业数据每年 55% 的增长速度，企业的营销管理者们必须知道如何透过数据库的挖掘与分析，让手中的数据与信息发挥最大的价值。
企业的管理者们必须知道如何透过数据库的挖掘与分析，让手中的数据与信息发挥最大的价值，通过有效整合、分析线上和线下数据，提高与客户、潜在客户互动的精准度，介绍数据分析技术在客户营销、企业管理等方面的应用价值。
【培训目标】 
大数据时代下，客户的重新认识和精确营销，企业的精细化运营，如何提升企业的核心竞争能力，如何更新企业运营的新理念。系统的学习微营销、微电商、移动互联网时代的大营销、CRM和ERP等知识，了解大数据处理的基本技术，解决数据质量的方法和经验，大数据时代下的营销落定操作，把握现在，引领未来。
【课程特色】实效营销运营系统    实战营销管理模式     实用营销策略工具
这里有前瞻的营销理念；这里有实战的经验分享；
这里有顶级的营销师资；这里有丰富的经典案例；
这里有广阔的交流平台；这里有高端的人脉网络；
这里就是倡导分享、学习、体会、营销人俱乐部！
【研修对象】
企业董事长、总经理、营销副总、营销总监、大区经理、中高层管理者等。
【研修安排】
教学安排：每月集中2-3天（周末），学制8个月 学员结业后，本课程享受免费复训。
学员修满规定学分，颁发“浙江大学营销管理高级研修班”结业证书，盖浙江大学钢印，可供组织人事部门查阅参考，终身享受浙江大学校友待遇。
可协助申报“国家职业经理人”资格认证（费用自理）。
学习地点：浙江大学  
开学时间：2015年    月     日第    期 
【研修费用】
人民币28800元（包括:教材费、讲义费、通讯录和书包、证书费）食宿、交通费自理。
【研修课程】
	电子商务模块
	传统企业转型电子商务战略
	传统企业电子商务战略规划
企业电子商务商业模式分析与设计
传统渠道与网络渠道协同策略

	
	网络品牌管理与互联网渠道管理
	品牌形象策划与视觉创新
品牌广告策划
长期品牌管理
品牌营销管理

	
	全网营销实战与技巧
	网络营销思维创新
网络广告营销方案；
移动电子商务平台与技术
移动电子商务业务模式与商业模式

	
	微营销+二维码（O2O）
	微信营销：
个人微信实操的11个秘诀
微信加粉秘笈
公众平台实操的10个秘诀
无敌文案实操的3大策略
二维码营销：
二维码推广的N种渠道
如何吸引别人扫码的16个策略
二维码制作与应用
如何实现一文一码和一品一码；
二维码名片制作与应用

	
	淘宝、天猫等电商平台营销解析
	淘宝、天猫、京东等电商平台营销策略与经验解析

	传统营销管理
模块
	打造高绩效-狼性营销团队建设
	掌握销售的关键成功因素、提升学员营销的积极心态
增强销售人员的应变能力、适应能力、敏捷的判断能力、以及观察力；打造狼性销售精英，让销售业绩疯狂倍增

	
	大客户实战训练
	了解大客户销售的特点与销售技能；
将销售策略、最新销售心理学与销售技巧完美结合；
建立客户忠诚度，让销售变成无穷链。

	
	商务谈判技巧
	掌握谈判的原则
熟练运用谈判的风格


【拟邀师资】
臧其超 一个既做营销顾问师又实际操作企业的实干者，国内第一个提出“狼性营销”的导师 ，南京大学 MBA、英国牛津大学 国际经济硕士
万建峰 硕士、高级工程师、副教授; 互联网长期观察者、思考者和实践者;网络营销独立研究者 “出现”、“ 后置筛选”商业理论的提出者
刘东明 清华、北大总裁班网络营销授课专家、腾讯智慧营销研究院首批专家、新浪内容营销奖评委、搜狐营销堂专家、网易中国汽车数字营销总评榜评委、淘宝创想营销盛典评委。中山大学MBA、浙江大学EDP、西南财经大学EMBA授课专家。
郏智群 特聘高级研究员、台湾谈判专家刘必荣教授和风谈判学院讲师、卓越华人训练团队训练总监、国内一级培训师、美国培训协会认证讲师，世界华人讲师联盟培训讲师。
张  利 清华大学国际工程项目研究中心 特聘教授；北京大学经济学院金融投资家研修班特聘教授；浙江大学继教院、管理学院总裁班特聘教授
董  权 清华大学特聘教授，北京大学访问学者，北京大学当代企业文化研究所高级研究员，西北大学客座教授，南昌大学客座教授，中国人力资源开发研究会常务理事，北京鼎典冠略管理顾问有限公司CEO，05年“中国十大培训师”之一，06年“中国十大魅力培训师”之一
黎红华 销售培训及谈判训练专家，美国国际训练协会PTT认证培训师国际职业培训师协会会员，曾任深圳卡天尼珠宝公司总经理现任上市公司湛江国联水产公司、湛江福生生珠宝公司等多家公司管理顾问，广东尚诺律师事务所合伙人
石建鹏 东方鹏飞集团董事长，网络营销实战专家，中国早期网络营销实践者；实战派网络营销专家；最佳网络营销讲师；清华大学、北京大学、上海交大、西安交大、香港财经、浙江大学、华中科技大学EMBA总裁班授课专家；广州2010年亚运营销特殊贡献奖
陈 瑜  原淘宝大学副校长，阿里巴巴12年工作、管理经验。曾负责阿里巴巴5000人直销团队的销售、管理培训工作。国际NLP学院（IANLP）授证NLP高级执行师、注册导师
【联系方式】
电  话：0571-88273072/89938072    传  真：0571-81903185    
邮  箱：zjucce@vip.163.com        微信号：zdgdpx（浙大高端培训）
【报名程序】

1、 报名方式：①网上在线报名，②QQ报名(84763482)，③微信报名（heyan643031），  
   ④填表报名（填写报名申请表并发送至zjucce@vip.163.com）。 
2、学费汇至浙江大学指定账号，并将汇款底单微信传送给联系人或传真至0571-81903185。学校开具浙江大学正规培训票据。
   浙江大学汇款账号:
户      名：浙江大学       开 户 行：工商银行杭州浙大支行
帐      号：1202 0246 1991 4481 052
注明用途：“浙大营销管理高研班”学费。 
    3、报到注册，学员报到时应提交本人身份证复印件一份、免冠照三张、名片一张。
    4、正式入学，参加学习。
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